Initiative Investoren im Mittelstand

PRIVATE EQUITY TRIFFT M&A

SPEEDDATING

Dienstag, 7. Oktober 2025, 14.30 Uhr
Senckenberganlage 19 (Senckenbergturm, 18. Etage*), 60325 Frankfurt
in den Raumlichkeiten von Grant Thornton AG Wirtschaftsprifungsgesellschaft

° GrantThornton

Veranstalter In Zusammenarbeit mit Kooperationspartner
T CoingPublicMedia sunoesversano [
Enabling Corporate Finance. Securing Wealth. Connecting People. ACQU'S”"ONS GEM E.V Bundesverband
Finanzierung - Nachfolge - Vermogen Beteiligungskapital e.V.
www.unternehmeredition.de ~ www.goingpublic.ag www.dealcircle.com www.bm-a.de www.bvkap.de

*) Parkmoglichkeiten beim Hotel Melia Frankfurt City, Senckenberganlage 13


https://www.unternehmeredition.de/
https://goingpublic.ag/websites/goingpublic/German/0/home.html
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PRIVATE EQUITY TRIFFT M&A

SPEEDDATING am 7. Oktober 2025

HINTERGRUND

Die Unternehmeredition-Initiative ,,Investoren im Mittelstand“
bemiht sich seit nunmehr zehn Jahren um Transparenz im Markt
flir privates Beteiligungskapital. Im Mittelpunkt stehen u.a. der
Abbau von Beriithrungsdngsten zwischen grofen Familien-
unternehmen und Private-Equity-Gesellschaften, aber auch die
Darstellung der mannigfaltigen Eigenkapital-Investment-Modelle
aus Sicht des Unternehmers. ,Investoren im Mittelstand® zdhlt
aktuell rund 25 Adressen, die sich online (www.unternehmer-
edition.de/investoren-im-mittelstand-2) und in der gleichnamigen
Spezialausgabe (https://bit.ly/iim_0625) der Unternehmerwelt prasen-
tieren.

Ob Carve-out, Spin-off oder Buy-and-Build: Die Anldsse, um ,zu
sprechen®, sind mannigfaltig flir M&A-Berater wie auch fiir
professionelle Finanzinvestoren. Mit ,Private Equity trifft M&A®
werden Moglichkeiten zum Austausch sowie fiir Synergien und
Kooperationen geschaffen! Denn oft genug hieten sich Anldsse,

bei denen man sich zusammenschlieen
und dabei gegenseitig befruchten oder
ergdnzen kann.

Zielgruppe des Speeddatings ,Private
Equity trifft M&A* sind auf der einen
Seite M&A-Beratungshduser. Auf der
anderen Seite prdsentieren sich Partner
und Investment Manager von klassi-
schen Private-Equity-Gesellschaften,
Industrieholdings und Family Offices.

Kontakte kniipfen und Transaktions-
Ideen entwickeln mit der Stoppuhr! Am
7. Oktober 2025 bietet sich fiir einen klei-
nen Kreis (maximal zehn Teilnehmer auf
beiden Seiten) die Gelegenheit!

Unternehmer

Investorenim®" 1
Mittel .



https://www.unternehmeredition.de/wp-content/uploads/_EPAPER_/SPEZIAL_Investors_im_Mittelstand_2025/#0

Initiative Investoren im Mittelstand

PRIVATE EQUITY TRIFFT M&A

SPEEDDATING am 7. Oktober 2025

14.30 Uhr Registrierung

15.00 Uhr BegriiBung / Kurzvorstellung der Teilnehmer

15.30 Uhr SpeedDating - Session I Dauer der Gesprdchsslots ca. 10 Min.

16.30 Uhr Kaffeepause

17.00 Uhr SpeedDating - Session Il Dauer der Gesprdchsslots ca. 10 Min.

18.00 Uhr Kurzvortrag ,,Die Berkshire Hathaways der Welt* mit anschlieRender Diskussion,
Gunter Burgbacher, Managing Director, AFB Global Equity Select

18.30 Uhr Schlussworte und anschlieendes Get-together

Moderation: Markus Rieger, Vorstand, GoingPublic Media AG

Ansprechpartner:

Markus Rieger GoingPublic Media AG, Tel.: +49 89-2000 339-44, mobhil: +49 177-306 70 12, rieger@goingpublic.de

Nina Rieger

GoingPublic Media AG, Tel.: +49 89-2000 339-30, mobil: +49 177-422 52 89, n.rieger@goingpublic.de

Die Teilnehmerzahl ist auf zehn Parteien (je eine Person) pro Seite begrenzt.

Anmeldung:
https://PEtrifftMA2025 FFM.eventbrite.de
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Investoren im Mittelstand - das E-Magazin!
https://bit.ly/iim 0625
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Veranstalter GomgPubIchedla

Finanzierung - Nachfolge - Vermdgen

GOINGPUBLIC MEDIA /
UNTERNEHMEREDITION

www.unternehmeredition.de
www.goingpublic.ag

Die 1998 gegriindete GoingPublic Media AG (www.goingpublic.ag) zdhlt zu
den flihrenden Medienhdusern rund um Unternehmensfinanzierung und
Investment- Themen. Die Gruppe betreibt drei cross-mediale Plattformen,
fokussiert auf den Kapitalmarkt (Kapitalmarkt Plattform GoingPublic), Fami-
lienunternehmen/Mittelstand (Plattform Unternehmeredition, Fachmagazin
FuS) und die Lebenswissenschaften (Plattform Life Sciences). Jede Plattform
besteht aus Magazin-, Online-, Social-Media- und Event-Aktivitdten.

Unter dem Motto ,Know-how fiir den Mittelstand“ widmet sich die Unterneh-
meredition gezielt den strategischen Kernthemen von Familienunterneh-
men. Das Angebot der Plattform umfasst dabei das Magazin mit vier reguld-
ren Ausgaben sowie weiteren Specials, die Website unternehmeredition.de,
den monatlich erscheinenden Newsletter sowie eigene Veranstaltungen und
das personliche Netzwerk. Im Mittelpunkt steht der Unternehmer. In grolsen
Geschichten, Interviews, Fallstudien und persénlichen Vortragen berichtet
dieser von seinen Erfahrungen. Ausgewdhlte Branchenexperten ergdnzen
das inhaltliche Angebot mit Fachbeitragen.

Markus Rieger,

Tel.: +49 89-2000 339-44,
mobil: +49 177306 70 12,
rieger@goingpublic.de

Nina Rieger

Tel.: +49 89-2000 339-54,
mobil: +49 177-422 52 89,
n.rieger@goingpublic.de


https://www.unternehmeredition.de/
https://goingpublic.ag/websites/goingpublic/German/0/home.html
https://www.unternehmeredition.de/
https://www.unternehmeredition.de/
https://goingpublic.ag/websites/goingpublic/German/0/home.html

Partner o GrantThornton

GRANT THORNTON

www.grantthornton.de

Grant Thornton gehdrt zu den zehn groften Wirtschaftspriifungsgesell-
schaften in Deutschland mit eine Umsatz von rund 250 Mio EUR. Die
Gesellschaft bietet Leistungen in den Bereichen Wirtschaftspriifung,
Steuerberatung, Rechtsberatung und vielfdltige angrenzende Beratun-
gen. Uber 2.000 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter betreuen an elf Stand-
orten neben dem groRen Mittelstand auch bdrsennotierte Unterneh-
men.

Die Gesellschaft ist die deutsche Mitgliedsfirma von Grant Thornton
International Ltd. Mit (iber 76.000 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern an
mehr als 750 Standorten in rund 150 Ldndern berdt das Grant Thornton
Netzwerk Unternehmen auf der ganzen Welt.

[T e e

Hanno Hepke Klaus-Martin Haussmann

Partner Partner

Tel.: +49 40 320 881 275 Tel.: +49 173 313 25 37
hanno.hepke@de.gt.com klausmartin.haussmann@de.gt.com


https://www.grantthornton.de/
https://www.grantthornton.de/
https://www.grantthornton.de/

Partner (%) DEALCIRCLE

DEALCIRCLE

www.dealcircle.com

DealCircle bietet technologiebasierte Lésungen flir M&A-Transaktionen
und dient als Schnittstelle zwischen Verkaufsberatern und Investoren.
Hunderte von M&A-Beratern nutzen bei weit (iber 1.500 Transaktionen pro
Jahr das Tool fiir die Kduferidentifikation und Marktansprache. Mit einer
Datenbank von tber 250.000 Kdufern bietet DealCircle ein intelligentes
Matching, unterstitzt durch erfahrene Investmentprofis.

Verkaufsberater behalten stets die Kontrolle (iber den Prozess und ent-
scheiden dariiber, welche Kdufer kontaktiert werden. Das Tool integriert
sich somit nahtlos in bestehende Prozesse und ermdglicht die Erstellung
qualifizierter Shortlists innerhalb von drei Tagen. So ermdglicht DealCircle
eine effizientere und transparente Abwicklung von M&A-Transaktionen
und Unternehmensnachfolgen. Zusdtzlich unterstiitzt DealCircle bei der
Strukturierung der Akquisitionsfinanzierung und stellt den Kontakt zu Ban-
ken, Debt Fonds und alternativen Finanzierern her.



https://dealcircle.com/
https://dealcircle.com/

. BUNDESVERBAND
Kooperationspartner MERGERS&;

ACQUISITIONS GEM.EV.

BUNDESVERBAND
MERGERS & ACQUISITIONS

www.bm-a.de

Der Bundesverband Mergers & Acquisitions gem. eV. (BM&A) unter der
Leitung von Jan Pérschmann ist Zusammenschluss und Interessenvertretung
von M&A-Fachleuten aus Unternehmen, die das Prozessdenken und den Aus-
tausch rund um M&A fordern. Das grofe Ziel des BM&A ist der verbesserte
Erfahrungsaustausch auf der operativen M&A-Ebene und als Resultat eine
erheblich verbesserte Leistungsfdhigkeit bei M&A. Der Verband verfolgt seine
Ziele institutions- und fachiibergreifend sowie international. Mit Arbeitskreisen
und einem umfangreichen Veranstaltungsprogramm bietet der Verband
Zugang zu M&A-Netzwerken sowie zu branchenrelevanten Kontakten.

Vision: M&A ist ein strategisch, finanziell und operativ erfolgstrachtiger Pfad
Mission: Partnerschaft und Kompetenz fiir den Strukturwandel in
Deutschland

Ziele: Wert schaffen fiir die Mitglieder aus Corporates, M&A Dienstleistern,
Private Equity Unternehmen, Family Offices und Wissenschaft.

Der Bundesverband Mergers & Acquisitions gem. eV. ist mit tiber 300 Mitglie-
dern die erste Anlaufstelle fiir M&A-Experten und -Suchende in Deutschland.



https://dealcircle.com/
https://bm-a.de/
https://bm-a.de/

Kooperationspartner M -

Bundesverband
Beteiligungskapital e.V.

BUNDESVERBAND
BETEILIGUNGSKAPITAL (BVK)

www.bvkap.de

Der Bundesverband Beteiligungskapital ist die Stimme und das Gesicht der
Beteiligungsbranche in Deutschland. Wir beziehen Stellung gegeniiber
Politik und Medien, um die Bedeutung von Beteiligungskapital fiir die deut-
sche Wirtschaft zu unterstreichen. Wir beobachten und analysieren der
Markt stetig und reagieren auf Verdnderungen. Wir fordern den Erfah-
rungsaustausch zwischen unseren Mitgliedern, sodass die Beteiligungs-
branche in Deutschland naher zusammenwadchst.

Der BVK vereint 300 Mitglieder. Rund 200 Mitglieder sind Beteiligungsge-
sellschaften im Bereich Venture Capital, Large-Buy-Out und Wachstums-
finanzierung. Hinzu kommen auch die die institutionellen Investoren. Die
Gbrigen hundert Mitglieder sind Beratungsgesellschaften, Dienstleister
und sonstige Institutionen, die mit Beteiligungsgesellschaften zusammen-
arbeiten.



https://www.bvkap.de/
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